
L’École d’optométrie souhaite remercier les entreprises et fondations 

donatrices pour leur générosité.

Telles des pierres précieuses :

¤¤ 	 leur rareté fait d’eux de véritables leaders

¤¤ 	 la durabilité de leur don permet de voir plus loin

Voici les privilèges offerts selon la contribution de chacune.

PRIVILÈGES AUX  
ENTREPRISES  
ET FONDATIONS 
DONATRICES

Opale 
« L’opale a toutes les couleurs 
de l’arc-en-ciel répandues sur sa 
surface [...] ce qui donne un jeu 
de lumière admirable. »

De 1000 à 4999$
¤¤ Une lettre de remerciement signée par le Directeur de l’École
¤¤ La réception des infolettres électroniques et la publication du 

nom de l’entreprise ou de la fondation dans l’une de celles-ci
¤¤ La réception du rapport d’activités annuel en version 

électronique

Topaze
« Tirée du nom grec topazos 
– île de la mer Rouge où elle se 
trouvait – la Topaze est vitreuse, 
brillante, ordinairement d’un 
beau jaune d’or. »

De 5000 à 24 999$
En plus des privilèges accordés précédemment :

¤¤ La visibilité du nom de l’entreprise ou de la fondation sur les 
écrans de la Clinique

¤¤ La publication de son nom sur le tableau d’honneur virtuel 
du site Internet de l’École

¤¤ La publication de son nom dans le rapport d’activités annuel

Saphir
« Composée d’alumine presque 
pure, cette pierre précieuse 
magnifique au grand jour est 
ordinairement d’un bleu foncé 
très velouté. »

De 25 000 à 99 999$
En plus des privilèges accordés précédemment :

¤¤ La réception du rapport d’activités annuel en version papier  
(si désiré)

¤¤ Une invitation à la soirée de reconnaissance en l’honneur de 
tous les entreprises et fondations de cette catégorie

¤¤ La possibilité d’offrir un court témoignage sur la motivation 
du don, qui sera affiché sur le site Internet de l’École

¤¤ La possibilité d’avoir une plaque collective de reconnaissance 
pour la nomination d’une salle en s’alliant avec d’autres 
donateurs  
faisant partie de cette catégorie

¤¤ La publication du nom du donateur sur le tableau d’honneur 
fixe situé sur un mur de l’École
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Émeraude
« Les splendides nuances de 
l’Émeraude nous rappellent la 
plupart des teintes variées des 
ondes de la mer. » 

De 100 000 à 499 999$
En plus des privilèges accordés précédemment :

¤¤ La possibilité d’avoir une plaque toponymique pour une ou 
 plusieurs salles à la Clinique universitaire de la vision

¤¤ Une cérémonie rendant hommage à l’entreprise ou à la 
fondation donatrice

¤¤ Une mention/bas de vignette avec photo envoyée au journal 
Forum

¤¤ Un dîner avec le Directeur 
¤¤ Une visite des équipements à la fine pointe de la technologie 

à l’École
¤¤ Une visite des laboratoires et des Chaires de l’École
¤¤ Une visibilité accrue sur les écrans de la clinique
¤¤ Un  communiqué annonçant le don envoyé à la revue  

l’optométriste

Rubis oriental
« Le rubis oriental a la réfraction 
double et subit la plus grande 
violence de feu sans altération de 
forme et surtout de couleur. »

De 500 000 à un million$ 
En plus des privilèges accordés précédemment :

¤¤ La possibilité d’avoir une plaque individuelle toponymique 
pour un laboratoire à l’École

¤¤ Un communiqué annonçant le don envoyé aux médias 
spécialisés ainsi qu’aux organismes du milieu de l’optométrie

Diamant
« D’une valeur inestimable, le 
diamant est reconnu pour sa 
rareté, sa durabilité et ses jeux 
puissants de lumière. »

Un million$ et plus
En plus des privilèges accordés précédemment :

¤¤ La possibilité d’avoir une plaque individuelle toponymique 
pour un espace tel que le Hall ou pour créer une Chaire de 
Recherche
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Extraits tirés du livre de Jean Rambosson
Les pierres précieuses et les principaux ornements, Firmin-Didot, Paris, 1870, 375 pages.


